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Ny start for den dansk-indiske handel

Det kan godt betale sig
at styrke de hidtil svage
diplomatiske relationer
med Indien. Handels-
maessigt er der stort
uudnyttet potentiale,
men isaer SMV’er ople-
ver udfordringer

Af Sten Scheibye, furmwand, industriens
Fond, Thomas Bustrup, diveiter, CO0, Bosk
Mdusted (D 09 Susanne Rumohr Haek-
Kerup, direkte, Asio House

DEBAT Nir Lars Lokke Rasmus-
sen (V) s@tter kurs mod Indien
for at deltage | den store erhvervs-
konference Vibrant Gujarat, er det
forste gang | thdr, at en dansk stats-
minister besoger Indien. Det er den
forelobige kulmination pd flere drs
tobrud i de fastfrosne diplomatiske
relationer mellem Danmark og In-
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1 2018 underskrev Lars Lokke og
Indiens premierminister, Narendra
Madi, fire aftaler, der baner vej for
oget samarbejde inden for bla. by-
udvikling. Aftalerne udspringer af
et stigende indisk behov for grenne
og baredygtige lesninger inden for
milje og infrastruktur - med gode
muligheder for danske virksomhe-
der. Med denne positive udvikling i
de diplomatiske relationer mellem
Danmark og Indien er det derfor tid
til at sette alle sejl til for at £ dansk
erhvervsliv etableret pi det indiske
marked.

En del af vinden i sejlene skal
komme fra det nye projekt The
Indo-Danish SME Accelerator Plat-
form. Projektet, som er stottet af
Industriens Fond, er et samarbej-
de mellem Asia House, DI's kontor
| Indien, Greentech Challenge og
en riekke andre danske offentlige og
private erhvervsaktorer, Formdlet er
atudvikle og etablere en accelerator-
platform i Bangalore, hvor udvalgte
danske og indiske SMV'er i partner-
skab tester, tilpasser og demonstre-
rer danske lesninger i Indien.

Den triste sandhed er nemlig, at dan-
ske virksomheder i dag Klarer sig dar-
ligt i Indien. Eksempelvis er Sveriges
eksport til Indien nasten tre gange
hejere end den danske eksport, som
i 2017 var pd 10,75 mia. kr. [ 2017
eksporterede Danmark flere varer til
Island end til Indien. Og Island har
vel at marke 338.000 indbyggere mod
Indiens 1,5 mia.

Far vi tager fat pa
arbejdet med disse
udfordringer, far
Danmark naeppe et
gennembrud pa det
indiske marked

Forklaringerne pa den lave danske
eksport til Indien er mangfoldige og
komplekse. Men overordnet er det
danske erhvervslandskab i hojere
grad praeget af SMV'er, som typisk
har vanskeligere ved at skabe eks-

port til fjerne markeder som det in-
diske. Derfor er det vigtigt at se pd,
hvad der holder de danske SMV'er
fra at se mod Indien. Vi ved, at der
er fire grundleggende udfordringer:

1) Manglende viden om produkt-
tilpasning: Som regel skal produk-
terme tilpasses lokale markeds-
behov, men virksomhederne har
sjeldent mulighed for at tilegne
sig viden om lokale forhold og ved
derfor ikke, hvordan produktet skal
tilpasses.

2) Manglende foruds®tninger
for at implementere et Proofl of
Concept (POC), der demonstrerer
produktets duelighed pi det uden-
landske marked: Virksomhederne
mangler viden om de krav, der stil-
les, og de juridiske spidsfindigheder
samt finansiering til selve imple-
menteringen.

3) Manglende tid og overskud til
rejseaktivitet og forstielse af en ny
kultur: Iser SMV'erne har ikke mu-
lighed for at sende neglepersoner
pd mange og lange rejser til Indien
for at skabe og pleje kontakter, finde
troverdige samarbejdspartnere og

indsamle viden om POC’er og pro-
dukttilpasning.

4) Manglende kapital og investe-
ringer: De mindre virksomheder har
sjeldent kapital til en l@ngereva-
rende satsning i Indien, hvor det
kan tage flere ar, for fortjenesten
overstiger omkostningerne, og dan-
ske investorer anskuer ofte Indien-
rettede strategier som risikable.

For vi tager fat pd arbejdet med
disse udfordringer, far Danmark
nappe et gennembrud pd det indi-
ske marked. The Indo-Danish SME
Accelerator Platform er ét ud af en
razkke nye dansk-indiske initiativer.

Disse initiativer har bade et er-
hvervsmassigt, politisk og kulturelt
fokus og med en bred vifte af dan-
ske akt@rer involveret. En ny dansk
start i Indien har saledes lange
varet undervejs, og med statsmi-
nisterens beseg i Indien er starten
giet til et fremtidig steerkt forhold
mellem Danmark og Indien. Dansk
erhvervsliv bar derfor std klar til at
bruge dette momentum og opsege
de mange store muligheder pd det
indiske marked.
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